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WIR SAGEN DANKE

Durch dieses eBook erfahrst du, wie du Uber
eine Webseite erfolgreich und hochpreisig
verkaufen kannst. Es enthalt alle
notwendigen Strategien und Schritte, um
dieses Ziel effektiv umzusetzen. Optimiere
deinen Online-Verkauf und maximiere dein
Umsatzpotenzial!

Unabhangig davon, ob du noch keine

Webseite besitzt oder bereits eine Webseite
hast, die ein Update benotigt..

Voo




DEINE WEBSEITE IST
DER ANKERPUNKT
DEINER DIGITALEN
IDENTITAT

Von Frustration zu Erfolg: Der Weg zur
Konvertierung deiner Webseite

Bist du es leid Hunderte von
Webseitenaufrufen zu haben, aber keine
einzige konkrete Anfrage zu erhalten?

FUhilst du dich frustriert, weil potenzielle
Kunden nur oberfléchliches Interesse
zeigen und sich dann wieder im digitalen
Nirgendwo verlieren?

Du bist nicht allein!

Dieses Ebook zeigt dir, wie du deine STELL DIR VOR. DEINE WEBSEITE
Webseite so optimierst, dass sie nicht nur ’

Besucher anzieht, sondern diese Besucher WARE NICHT NUR EIN DIGITALES
Zl:I konkreten Hcmdlung?n fUhrt — sei es SCHAUFENSTER, SONDERN EIN
eine Kontaktaufnahme, eine Anfrage oder
sogar ein direkter Kauf. EFFEKTIVER VERTRIEBSKANAL,
Wenn dir dein Erfolg wichtig ist, wenn du DER ERNSTHAFTES INTERESSE
es satt hast, im digitolen Rauschen WECKT UND REGELMASS’G

unterzugehen, dann ist jetzt der richtige
Zeitpunkt, dieses Ebook zu 6ffnen und die QUALIFIZIERTE ANFRAGEN

ndchsten Schritte zu gehen. GENERIERT. Afé /
[ % |




PROBLEM 1: Hast du dich jemals gefragt,
warum trotz hoher Besucherzahlen auf
deiner Webseite nur wenige Anfragen
eingehen? Wenn Besucher deine Seite
zwar finden, aber nicht dazu bewegt
werden, eine Handlung auszufihren,
bleibt der Erfolg aus.

Die Griinde hierfiir kdnnen vielfciltig sein:
unklare  Call-to-Actions, verwirrende
Navigation oder ein Mangel an
Uberzeugenden Inhalten.

Wenn Besucher nicht schnell und einfach
finden, wonach sie suchen, verlassen sie
die Seite frustriert — und du verlierst
potenzielle Kunden.

PROBLEM 2: Auch wenn du viel Geld in ein
einzigartiges Design investiert hast, reicht
das allein nicht aus, um Besucher zu
Uberzeugen.

Wenn deine Texte nicht ansprechend und
Uberzeugend sind, verfehlt deine
Webseite ihr Ziel.

Kunden suchen nach Lésungen fiir ihre
Probleme, und wenn deine Texte sie nicht
abholen und ihnen die passenden
Lbsungen bieten, verlieren sie das
Interesse und gehen woanders hin.

Selbst das schénste Design kann nicht

Uber mangeinde Uberzeugungskraft
hinwegtduschen.

Diese Probleme sind
nicht uniosbar!

MIT DER
RICHTIGEN
STRATEGIE UND
DEN PASSENDEN
MASSNAHMEN
KANNST DU DEINE
WEBSEITE ZU EINER
ERFOLGREICHEN
VERKAUFSPLATTFO
RM MACHEN.



KEINE KUNDEN, KEIN WACHSTUM:
BIST DU IN EINER SACKGASSE
GEFANGEN?

Es ist Zeit, ehrlich zu sein. Deine Webseite entspricht nicht den Anforderungen der
heutigen Zeit, und das kdnnte dein Geschdft erheblich beeintrachtigen.

Verpasste Geschdftsmoglichkeiten, die wehtun:

Stell dir vor, wie es sich anfuhlt, jeden Monat
potenzielle Umsdtze von Tausenden von Euro zu
verlieren, nur weil deine Webseite nicht genug
Kunden konvertiert. Diese verlorenen Chancen
kénnten den Unterschied zwischen Erfolg und
Misserfolg fiir dein Unternehmen ausmachen.

Geldverschwendung fiir ein Design, das nicht tiberzeugt:

Es ist frustrierend und entmutigend, Geld in ein
ansprechendes Webdesign zu investieren, das jedoch
keine neuen Kunden anzieht. Jeder Euro, den du in ein
nicht konvertierendes Design steckst, ist eine verlorene
Investition — und das schmerzt.

Fehlende Klarheit, die deine Einflussméglichkeiten:

Du weildt nun einmal nicht, wie eine Webseite
aufgebaut sein muss und wie man im digitalen
Bereich erfolgreich verkauft und das ist NORMAL! Viele
Unternehmer stehen vor denselben
Herausforderungen und wissen nicht, wo sie anfangen
sollen. Das Wichtige ist, sich dessen bewusst zu sein
und bereit zu sein, Hilfe anzunehmen, wenn nétig.
Make it Media verfugt Uber das Expertenwissen und
die bewdhrten Methoden, um dich dabei zu
unterstitzen, deine Webseite zu optimieren und
erfolgreich im digitalen Raum zu verkaufen.




£S GIBI MENSCHEN
DIE JETZT BEREIT
SIND 1.000 EURO
UND MEHR FUR EINE
HOCHWE S
DIENSTLEISTUNG ZU
Br/AHLEN.

ERFAHRE WIE DU
DIESE NACHFRAGE
FUR DICH NUTZT.
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WARUM BRAUCHEN UNTERNEHMEN
JETZT £INE HOCHPREIS-WEBSEITE?

In diesen turbulenten Zeiten, in denen sich
die Wirtschaftslage in Deutschland rasch
veréndert und Unternehmen vor neuen

Herausforderungen stehen, ist es
entscheidender denn je, proaktiv zu
handeln.

Llange Zeit konnten Unternehmen auf

traditionelle Methoden wie Laufkundschaft
oder Mundpropaganda setzen, um ihre
Geschdfte am Laufen zu halten.

Doch diese Zeiten sind vorbei. Selbst kleine
Unternehmen sind nun gezwungen, Uber ihr
Marketing nachzudenken und neue Wege
zu finden, um Kunden zu erreichen.

Die meisten Unternehmen und sogar

Agenturen haben sich noch nicht
volistéindig an die neuen Anforderungen
des Marktes angepasst.

Doch genau hier liegt deine einzigartige
Chance. Indem du jetzt handelst und in
eine hochwertige Webseite investierst,
kannst du dein Unternehmen langfristig
starken und auf eine solide Grundlage fur
die Zukunft stellen.
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STEIGERE DEINE PREISE DURCH
PREMIUM BRANDING

Farbschema
Logo
Typografie
Bildsprache
Markenpersonlichkeit
Markenpositionierung

Ein Premium-Branding verleint deinem Unternehmen eine Aura von Exklusivitat,
Qualitat und Wert. Wenn Kunden das Gefuhl haben, dass sie mit deinem Unternehmen
etwas Besonderes bekommen, sind sie eher bereit, einen hoheren Preis zu zahlen.

Denke daran, dass ein Premium-Branding nicht nur ein schéneres Logo oder eine
schickere Website bedeutet.

Es geht vielmehr darum, eine ganzheitliche Markenerfahrung zu schaffen, die den Wert
deiner Marke unterstreicht und deine Kunden dazu bringt, gerne mehr zu bezahlen.

Also, wenn du hohere Preise bei deinen Kunden durchsetzen mochtest und eine tiefere
Verbindung zu ihnen aufbauen méchtest, kénnte ein Premium-Branding genau das
sein, was du brauchst.



MEHR KUNDEN DURCH
HOHERE CONVERSION

Eine Hochpreis-Webseite ist wie ein Magnet fir Kunden: Sie zieht Interessenten an,
uberzeugt sie und fuhrt sie schlieRlich dazu, eine Anfrage zu stellen oder einen Kauf zu
tatigen.

Durch  ein  ansprechendes Design, Uberzeugende Inhalte und  klare
Handlungsaufforderungen kannst du das Vertrauen potenzieller Kunden stdrken und
sie dazu ermutigen, mit dir in Kontakt zu treten.

Mit einer hochwertigen Webseite ist es ein Kinderspiel, die Conversion-Rate zu steigern.
Du musst nicht mehr stundenlang durch Marketingberichte klicken und versuchen, sie zu
verstehen. Deine Webseite fUhrt die Kunden intuitiv von einem Abschnitt zum ndchsten,
bis sie schliellich bereit sind, eine Anfrage zu stellen oder einen Kauf zu tétigen.

Es ist an der Zeit, die Probleme der Vergangenheit hinter sich zu lassen und in eine
hochpreisige Webseite zu investieren, die dir kontinuierlich mehr Kunden bringt.




WAS IST DER UNTERSCHIED /U
KLASSISCHEN AGENTUREN

Social Media Marketing Agentur mit Fokus auf einfache Funnels:

Diese Agenturen bauen einfache Marketing-Funnels auf, um Kunden zu akquirieren. Ihr
Hauptaugenmerk liegt darauf, potenzielle Kunden durch gezielte Anzeigen und Posts
anzusprechen und sie dann dazu zu bringen, eine bestimmte Handlung auszufhren, wie
beispielsweise das Ausfullen eines Kontaktformulars oder das Abschliefden eines Kaufs.

Der Schwerpunkt liegt darauf, schnelle Ergebnisse zu erzielen und Kunden direkt zu
gewinnen, ohne dabei unbedingt langfristige Beziehungen aufzubauen.

Agentur fiir hochpreisige Dienstleistungen mit Fokus auf ganzheitliche
Onlineprésenzen:

Im Gegensatz dazu konzentriert sich diese Agentur auf die Entwicklung ganzheitlicher
Onlineprasenzen, die darauf abzielen, das Vertrauen der Zielgruppe durch ein seriéses
und hochwertiges Branding zu stérken.

lhr Ziel ist es, die Marke des Kunden so zu positionieren, dass sie als fuhrend in ihrer
Branche wahrgenommen wird und hdhere Preise gerechtfertigt werden kdnnen.

SO SEHEN WEBSEITEN FUR
HOCHPREISLEISTUNGEN AUS!

INDOOR-SCHIESSANLAGE




WIE WERTVOLL ST DIESE
UMSTELLUNG?

Durch den einlaligen Invest in eineneue
Landeseite, gewinnt das Schdnheitsintitut
nun nicht mehr 4 Kunden pro Monat

sondern 12 Kunden und verdreifacht
dadruch seine Umsétze noch ohne
Preiserhdhung.

Beispiel:

Ein Schoénheitsinstitt gewinnt aktuell 4
Kunden mit einem Kundenwert von 2.000
Euro im Monat Uber siene Webseite. Er zahlt
far die Umstellung zur einer Landeseite
einmalig 8.000 Euro und steigerst dadurch
seine Conversion von 6 auf 18 Prozent.

vorher: 8.000 € pro Monat

vorher: 24.000 € pro Monat

Durch den einlaligen Invest in eineneue
Landeseite, gewinnt das Schdnheitsintitut
nun nicht mehr 4 Kunden pro Monat

sondern 12 Kunden und verdreifacht
dadruch seine Umsédtze noch ohne
Preiserhéhung.




DU BRAUCHST

Ein klares Brandingkonzept:

Deine Marke muss Qualitat und
Exklusivitat ausstrahlen, um
qualitétsbewusste Besucher
anzusprechen.

Ein durchdachtes Branding, das deine
Werte und dein Alleinstellungsmerkmal
klar kommuniziert, ist unerl@sslich, um
Vertrauen  aufzubauen und  eine
emotionale Bindung zu schaffen.




VERKAUFSPSYCHOLOGISCH
OPTIMIERTER AUFBAU UND TEXTE

Jeder Aspekt deiner Webseite, von der Navigation bis zum Call-to-Action, sollte darauf
ausgelegt sein, den Besucher zum Handeln zu motivieren.

Verkaufspsychologische Strategien wie soziale Beweise, Knappheit und Dringlichkeit
kébnnen verwendet werden, um Interesse zu wecken und die Conversion-Rate zu
steigern.

Deine Texte sollten die Besucher Uberzeugen, indem sie ihre Bedurfnisse und Probleme
ansprechen und eine Uberzeugende Losung bieten.

EIN UNWIDERSTEHLICHES
ANGEBOT

Dein Angebot muss so attraktiv sein, dass
potenzielle Kunden es einfach nicht ablehnen
kénnen.

Es sollte klar, prdgnant und Gberzeugend
sein, um den Wert deiner Produkte

. . Klares Brandin
oder Dienstleistungen hervorzuheben .

und einen echten Mehrwert zu konzept
bieten.
HOCHPREIS
WEBSEITE

Ein
unwiderstehliches
Angebot

Verkaufs-
optimierter Aufloau




SOCIAL-MEDIA-LINKS IN
DER KOPFZEILE

KEIN WERTE-
VERSPRECHEN

LISTET NUR MERKMALE
AUF (LANGWEILIG!)

MEHR ALS ZWEI
SCHRIFTARTEN AUF
EINER SEITE VERWENDET

MEHR ALS DREI FARBEN
AUF EINER SEITE
VERWENDET

NICHTSSAGENDE BILDER
UBER DEINE LEISTUNGEN

STANDARD NEWSLETTER
ANMELDUNG

SOCIAL-MEDIA-LINKS IN
DER FUSSZEILE

INFOGRAFIK

Homepage-Design

DO’'s & DON'TS

WiHIKOmmen —

auf unserer Homepage
AUT U MUY

Schaffe eine starke Marke
far deine Website, indem
du den Farbpaletten-
Leitfaden auf dieser
Homepage befolgst.

Diese Homepage hat viele
Farben. Und viele Quadrate.

Du solltest diese Homepage
flr deine Website verwenden

Baue das Vertrauen der
Besucher mit diesem
Homepage-Layout auf, das
die Vorteile der
Inanspruchnahme deiner
Dienstleistungen hervorhebt

BRAUCHST DU NOCH MEHR
WEBDESIGN-TIPPS?
LASSE SIE DIR DIREKT IN DEINEN POSTEINGANG LIEFERN

ICH MOCHTE MEHR TIPPS

ANMELDUNG ZUM NEWSLETTER

ABONNIEREN

Dieses Homepage-Layout hat
meine Absprungrate halbiert! Die ===
Leute bleiben I&inger auf meiner
Website und ich habe in den
letzten zwei Monaten doppelt so
viel Umsatz gemacht.

-ein zufriedener Kunde

Vergewissere dich, dass deine Website eine Datenschu seite und eine Seite
mit den Allgemeinen Geschdaftsbedingungen, sowie rechtssicheres
Impressum enthdalt.

Vereinbare jetzt dein kostenloses Erstgespréich

KLARES WERTE-VERSPREHEN

—— CALLTO ACTION

WIE DU HELFEN KANNST?

KLARES DESIGN &
HARMONISCHES
FARBKONZEPT

DER NUTZEN. WAS DU FUR
DEINEN KUNDEN TUN
KANNST

GIBT DEM BESUCHER
EINEN GUTEN GRUND,
SICH ANZUMELDEN

GIBT DEM ZUSCHAUER
EINEN GUTEN GRUND,
SICH ANZUMELDEN



https://linktr.ee/makeitmedia

EIN GUTER HERO |ST DER
SCHLUSSEL ZUM ERFOLG DEINER

WEBSEITE

Warum? Weil er das erste ist, was deine Besucher
sehen und was sie davon Uberzeugt, auf deiner
Seite zu bleiben.

Der Hero-Inhalt, oft im oberen Teil der Webseite
platziert, ist sozusagen dein erster Eindruck — und
wir wissen alle, wie wichtig der ist.

Er sollte klar, einladend und aussagekrdftig sein,
um die Aufmerksamekeit der Besucher zu gewinnen
und sie dazu zu bringen, mehr Uber dein Angebot
zu erfahren.

Ein ansprechender Hero-Inhalt kann das Vertrauen
der Besucher stérken, sie dazu ermutigen, weiter zu
erkunden, und letztendlich zu einer hdheren
Conversion-Rate fuhren.

Also, investiere Zeit und Muhe in die Gestaltung
deines Hero-Inhalts - es wird sich definitiv
auszahlen!

Thr Schliissel Zu Nachhaltigem Wohlstand

S e 56 o lnghisige: rarmietes St Loz Wehistand 3.2

Jenzt Kosterkos informiesent.

Diese Investitionen Sind Fiir Sie Geeignet, Wenn Sie.,




[ASS UNSER ERFAHRENES
TEAM DEINEN HERO-
ABSCHNITT OPTIMIEREN

VOLLIG KOSTENLOS!

Ein Gberzeugender Hero-Abschnitt wird deine Webseite
zum Magnet fur potenzielle Kunden machen.
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Websites erstellt

AUSGEZEICHNET (5.0)

Jetzt ausfullen und
GRATIS Hero bekommen.

e +5 Jahre
Erfahrung
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\ Fur alle Unternehmer der Spitzenklasse

\ Premium Dienstleistung
\ miihelos
\ verkaufen

\ Hol dir jetzt deine ultimative
'-.‘ Verkauf=maschine, mit einer Webseite die
\ dich im Vertrieb effektiv unterstitzt!
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https://forms.gle/k18WyGBV5p9BLDHH8
https://forms.gle/k18WyGBV5p9BLDHH8
https://forms.gle/k18WyGBV5p9BLDHH8

ITHANK YOU
FOR READING!

DENNIS C. CELINA C.
FULL-STACK BRANDING &
WEBDEVELOPER MARKTING EXPERT

WWW.MAKEIT-MEDIA.DE




